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Matías Fernando Curutchet
Teléfono: 155 578 5305 

Mail: matias.curutchet1984@gmail.com
Fecha de Nacimiento: 05/07/1984

DNI: 31.060.905

CUIL: 20-31060905-7

Dirección: Albariño 3552, Lugano, Ciudad Autónoma de Buenos Aires

Linkedin: https://ar.linkedin.com/pub/matias-curutchet/38/337/7a9
OBJETIVOS

Ser un profesional, comprometido, colaborando de forma activa con el cumplimiento de los objetivos de la compañía en forma responsable y eficiente contribuyendo con el desarrollo de la empresa y el personal, con el compromiso de perfeccionarme cada día y capacitarme constantemente.

EXPERIENCIA LABORAL
[02/2016–Actualidad] Hanseática Compañía de Seguros – Ejecutivo de Cuentas Sr.

Referencia

· Ariel Tajman – Gerente Comercial – 116 404 2687 Mail: atajman@hanseatica.com
Especificación de Tareas. 

· Desarrollo de la cartera de productores vigente.

· Captación de nuevos PAS

· Trabajar sobre los PAS q solamente operan transporte y hacer crosseling 

[05/2015 – 01/2016] Grupo Bertone Broker de Seguros - Ejecutivo Comercial / Administrativo

Referencia

· German Bertone – Dueño – Cel 11 5402-2992 – Mail: German@grupobertone.com.ar 

[06/2012 – 02/2015] Allianz Argentina Cía de Seguros SA  - Gerencia de Interior

Ejecutivo Comercial Sr. -  
Referencia:
· Maximiliano Lenz – Gerente comercial Interior – Cel 11 5578-9637 – Mail: Maximiliano.lenz@allianz.com.ar
Especificación de tareas:  

 - Desarrollo comercial - Captación y desarrollo de nuevos PAS y Organizadores. Análisis de resultados. Pases de cartera. Gestión de carteras.

- Apertura y gestión de red de proveedores. 

- Control y análisis estadísticos de la unidad de negocios Interior (crecimientos en GWP y %, cantidad de pólizas, siniestralidad, etc) 

-Control y pago del programa Allianz Wild Card (Programa de incentivos de la compañía para PAS noveles)

- Alta de PAS en la compañía y control de documentación requerida. 

Resultados

El en ejercicio 2012, la agencia evidenció un crecimiento en primas emitidas respecto a 2011 de 344%,  

Finalizado el ejercicio 2013, la Agencia obtuvo un crecimiento en GWP de 373% (Sin Agro) Un crecimiento en cantidad de pólizas de 220% (sin agro) llegando a 11.000 pólizas vigentes.  

El 2014 finalizó con un crecimiento total en GWP de 106% (neto de agro) y hemos abierto plazas nuevas de desarrollo comercial, que se suman a las ya operativas como:

 Lujan, Mercedes, Chivilcoy, Carlos Casares, Junín, Chascomús, Alejandro Korn, Brandsen, las Flores, Zarate, Campana, La Plata, Arrecifes,  Canning, Tandil, Ranchos, Pergamino, Madariaga, Colon Entre Ríos, 9 de julio, Trenque Lauquen, Tres Lomas, Bragado, Pehuajo, Ing Maschwitz, Santa Rosa La Pampa, General Pico La Pampa, San Miguel de Tucumán, General Belgrano, Salta Capital, Metan Salta, Arrecifes, Comodoro Rivadavia, San Antonio de Areco, San Martin de los Andes

[09/2009–05/2012] El Comercio Seguros – Gerencia Comercial - Ejecutivo de cuentas Jr
Referencias:
· Guido Guerrero – Gerente Comercial CABA – Cel 11 6997-2579 – Mail: gguerrero@boston.com.ar
· Agustín Christophersen – Sub Gerente Comercial

· Claudio Landa – Director Comercial 
Especificación de tareas:  

· Mantenimiento de carteras de PAS vigentes. 

· Desarrollo de pas, con carteras nuevas en la compañía

[03/2007–09/2009] El Comercio Seguros - Pre liquidaciones y Cuentas Corrientes 
[11/2005–03/2007] I.A.R Seguros (PAS Isaías Agustín Rabich) Tareas Administrativas
FORMACIÓN ACADÉMICA
[1998 – 2002] Escuela de Comercio N° 12, Juan XXIII. Perito Mercantil. Promedio 8,16
[2004 – 2007] Instituto Nacional del Profesorado Joaquín V. González. Profesorado Nacional de Historia, Docencia - Cursado hasta tercer año.
[2005 – 2007] Gastronomía. Instituto argentino de gastronomía. Profesional Gastronómico, Cocina y gastronomía, general.
[2009 al presente] Inicio tecnicatura en seguros.

IDIOMAS
Inglés: Lectura. Avanzado
Escritura – Oral - Intermedio

CONOCIMIENTOS INFORMÁTICOS
Windows, Word, Excel, Power Point, Internet

Experiencia de voluntariado

· Educador Scout

El Movimiento Scout en Argentina es un método de educación no formal, basado en estatutos, leyes, principios y virtudes dentro de un marco simbólico comprendido por la asociación Scout de Argentina. 
Pertenezco a la asociación desde 1994 a la fecha, desempeñando funciones en el Grupo Scout Niño Jesús, de Capital Federal. 
CURSOS Y CAPACITACIONES 
“Presentaciones Efectivas.” Oratoria. Consultora Diálogos. 
“Desarrollo Comercial”. Estrategias de Venta, Administración del Tiempo y Planificación de Tareas.
“Theory and tools of the Harvard Negotiation Project “. CMI International Group
“Encubrimiento y lavado de activos de origen delictivo, control y prevención”  Consultora Chiltington
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