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Luciano Tirantte

Datos personales



Argentino- 39 años- Casado-2 Hijos

Dirección: Bulnes 1467 4 D- tel. 35354415- 1530130497- 48252500

tirantte@yahoo.com.ar
DNI 25361087
Objetivo Profesional 



Mi objetivo es poder insertarme en una empresa de primera línea en la que tenga nuevos desafíos y pueda aportar mis conocimientos con el fin de obtener resultados que beneficien a la empresa como a mi desarrollo de carrera. Soy una persona orientada a trabajar con objetivos, dinámica, perseverante y con ganas de seguir creciendo.
Educación



  Lic. En Administración – Graduado 2005 

  Universidad de Buenos Aires – Facultad de Ciencias Económicas
 Productor de Seguros- Cámara de comercio- En curso

 Idoneidad en Fondos de Inversion-2005- Cámara Argentina de Fondos de Inv.
Experiencia profesional


Green Umbrella -Asesor de Seguros (10/2015 -Presente)

· Asesoramiento en seguros patrimoniales y de vida
· Desarrollo de negocios

Ventasonce /Mundonene- Director-Portales de compra online (09/2013 -Presente)

· Diseño de página web

· A cargo del desarrollo de acciones comerciales (visita a clientes, email marketing, promoción en redes sociales)
· Negociación con proveedores
Hope funds - Asesor comercial (09/2012 -08/2013)

· Asesoramiento en planificación financiera, Banca privada, inversiones, seguros de vida, ahorro y desarrollos inmobiliarios.

· Diseño de estrategias y soluciones financieras a medida para individuos y empresas

Dentsply Argentina - Asistente financiero (07/2009 – 08/2012)
· Análisis y seguimiento de Budget y Forecast   
· Preparación y análisis de informes estadísticos comerciales para la toma de decisiones reportando a Brasil y EEUU

· Análisis de cuentas contables y control de gestión
· Pago a proveedores

· Gestión de cobranzas en cuentas con alta morosidad.
Banco francés BBVA (1996-2009)

Asesor de inversiones SR (06/2005 – 01/2009) Frances inversiones
· Asesorar clientes sobre alternativas de inversión y armado de carteras.
· Operador de compraventa de títulos públicos y privados, acciones, fondos de inversión, fideicomisos financieros, focalizado en empresa y banca VIP
· Capacitar en Fondos de inversión a oficiales de negocio en sucursales 
Servicios al Cliente-Casa matriz (11/1999 – 05/2005)

· Desarrollo de acciones sobre como migrar operaciones de sucursales a la operatoria de medios electrónicos y telefónicos-canales alternativos

· A cargo de la supervisión de clientes de Renault y Peugeot
· Atención a clientes
Cajero/oficial de ctas- Sucursales Catalinas y Barrio Norte (11/1996-10/1999)

· Atención en caja en línea de sucursal
· Venta y asesoramiento de productos bancarios (cuentas, tarjetas, prestamos, plazos fijos)  
Idiomas



Inglés: Nivel intermedio – (FCE preparado, no rendido)
Herramientas informaticas



Manejo de paquete office (avanzado)

